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RESULTADO ECONÓMICO ESPERADO PARA LA CAMPAÑA DE CEBADA 2019/2020                                  

SUDOESTE BONAERENSE SEMIÁRIDO 

Lic. Soledad Carrasco* y Tec. Ag. Corina Cerdá - INTA EEA Bordenave 

*E-mail: carrasco.maria@inta.gob.ar 

La cebada es uno de los principales cereales de invierno realizados en la zona semiárida. A continuación se presenta el análisis económico para 

la campaña de fina 2019/2020. Se evaluaron cuatro formas de producción en función al nivel tecnológico adoptado en cada caso.  

Para cada modalidad productiva, se establecieron los costos directos asociados en base a las labores realizadas y los insumos aplicados. Para 

los mismos se utilizaron valores de referencia a nivel regional a mayo 2019 sin IVA. 
En el caso de la siembra directa se asume que las labores han sido contratadas, y en el caso de siembra convencional se consideró el uso de 

maquinaria propia.  

 
1. VENTA DE CEBADA 

Se efectuó el cálculo del margen bruto por hectárea en base a un umbral de rendimiento esperado, a efectos de poder establecer la variación 

en el resultado económico en cada caso. Para el cálculo de los resultados económicos se consideró el valor de la tonelada de cebada disponible, 

informada por el Mercado a Término de Buenos Aires (MATba) el cual es de 140 U$S/ton. 

 

 Figura 1. Costos directos y resultado económico para el cultivo de cebada en siembra directa.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Agroquímicos 

 2,4 D  
Picloram 

Glifosato 

Semilla y curasemilla 

90 kg/ha semilla 

Tiram + Carbedazim 

Labores y cosecha 

Siembra  
 Fertilización 

Pulverización terrestre                 
(3 pasadas) 

Fertilizante  
60 kg PDA 

20 kg Urea Granulada 

  

19 
U$S/ha 

37 
U$S/ha 

44 
U$S/ha 

117 
U$S/ha 

Costos 
Directos 

SIEMBRA DIRECTA - MODAL SIEMBRA DIRECTA - ALTO USO INSUMOS 

Fertilizante  
100 kg PDA 

60 kg Urea Granulada 
100 l UAN 

  

Labores y cosecha 

Siembra  
Fertilización (2 pasadas) 
Pulverización terrestre         

(6 pasadas) 

 Semilla y curasemilla 

60 kg/ha semilla 

Gaucho 60% FS 

Raxil Líquido 

Agroquímicos 

2,4 D  
 Picloram 

Glifosato 

Axial 
Clorpirifos 

Amistar Xtra Gold 

28 
U$S/ha 

84 
U$S/ha 

   123 
U$S/ha 

165 
U$S/ha Costos 

Directos 
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 Figura 2. Costos directos y resultado económico para el cultivo de trigo en labranza convecional. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Figura 3. Comparación resultados económicos de las últimas tres campañas.  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

El  margen bruto por hectárea 

estimado para la presente campaña 

podría ser hasta un 50% menor 

respecto de 2018/2019. El rinde de 

indiferencia para cubrir costos fijos 

podría incrementarse en 600 kg/ha 

para el caso de SD, y en 300 kg/ha 

para la labranza convencional. 

 

 Labores y cosecha 

Rastra de disco                     
(2 pasadas) 

Siembra  
Fertilización 

 Pulverización terrestre         

  Semilla y 
curasemilla 

90 kg/ha semilla 

Tiram + Carbedazim 

 Fertilizante  
30 kg PDA 

 Agroquímicos 

2,4 D  
 Picloram 

17  
U$S/ha 

94 
U$S/ha 

37 
U$S/ha 

3 
U$S/ha 

Costos 
Directos 

CONVENCIONAL  - MODAL CONVENCIONAL  - BAJO USO INSUMOS 

  Labores y cosecha 

Rastra de disco  
Siembra + rastra 

         

Costos 
Directos 

46 
U$S/ha 49 

U$S/ha 

  Semilla y curasemilla 
120 kg/ha semilla 

Tiram + Carbedazim   Semilla y 
curasemilla 

120 kg/ha 
semilla 

Tiram + 
Carbedazim 
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Siembra Directa-Modal Labranza Convencional - Modal 
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2. CONSUMO DE CEBADA Y POSTERIOR VENTA DE NOVILLOS 

Para la evaluación del resultado económico del uso de cebada para engorde de hacienda, se considera el supuesto de la invernada de vacunos. 

En base a ello se asume que cada 11 kg de materia seca se logra obtener 1 kg de carne en la categoría novillos.  

En el cálculo del mismo se considera el precio actual del novillo de más de 300 kg (1,28 U$S/kg), al cual se le descuentan los gastos de 

comercialización de la hacienda y costo del silaje del grano producido. 

 

 

Figura 4. Margen bruto para el engorde de novillos, según modalidad productiva y rendimientos a cosecha. 

 

Figura 5. Comparación resultados económicos de las últimas tres campañas. 
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3. CONSIDERACIONES FINALES 

El resultado económico esperado para esta 

campaña podría ser menor respecto a la anterior. Esto 

se debería a una posible caída en la cotización de los 

precios en dólares de los mercados de granos y 

carnes, la misma rondaría entre el 15% y el 20%. Se 

calcula que el margen bruto promedio estimado para 

la campaña que se inicia sería de 65 U$S/ha, 

requiriéndose un mínimo de 1.800 kg/ha de cebada 

producida para cubrir los costos directos.  

El análisis económico presentado sólo 

pretende ser una guía respecto de los ingresos en 

base a la inversión realizada en cada caso. Cabe 

aclarar que a la hora de evaluar el resultado de la 

campaña que se inicia, cada establecimiento deberá 

tener en consideración: el resultado económico a 

obtener, el aspecto financiero, la disponibilidad de 

superficie, los objetivos de producción y la mano de 

obra a disposición.  

 

Los autores agradecen al Ing. Agr. Julián Serra 

(Cooperativa Sombra de Toro Ltda. -Cabildo) 
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Como se puede observar en el gráfico los rendimientos para cubrir los costos se 

incrementaron en un 13%, mientras que el margen bruto por hectárea disminuyó en 

un 35% para LC como así también  SD.  


